
 

 

○県の経営コンサルタント派遣制度 

 

○実際の支援事例 

【店舗集客型】 「飲食業」 【店舗集客型】 「娯楽サービス業」 

効果的な看板設置、地域の商

圏・ｼｪｱ・競合調査、新規客層・

潜在需要の取り込み、ﾒﾆｭｰの再

検討、ｶｰﾄﾞ決済導入、SNS 等の

活用による PR等 

集客ﾙｰﾄ開拓、SNS や顧客心理を

意識した商品開発、満足度 UP ｻｰ

ﾋﾞｽ、客単価増、ﾚｲｱｳﾄ改善で購入

率増、特別感の演出、ｷﾗｰ商材導

入、人材育成、ｳｪﾌﾞﾏｰｹ法等 

【企業間取引型】 「製造業」 【企業間取引型】 「専門サービス業」 

顧客開拓法、ﾎﾟｼﾞｼｮﾆﾝｸﾞﾏｯﾌﾟに

よる戦略設定、営業ﾂｰﾙの作成、

顧客視点のＰＲ、提案営業法、

HP 改善、計数管理、ﾊﾟﾌﾞﾘｼﾃｨを

活用したＰＲ法等 

開拓営業法、心理学的営業法、顧

客管理ﾂｰﾙ活用、有力顧客の探索

法、潜在顧客の種まき、ﾌﾞﾗﾝﾄﾞ・

肩書きの活用、IT ｸﾗｳﾄﾞ活用によ

る効率化、HP作成とﾌﾟﾛﾓｰｼｮﾝ等 

○利用者の声 

 

 

 

 

飲食業(男性) 

 

娯楽業(男性) 

 

製造業(女性) 

 

建設業(男性) 

 

無料なのに数ヶ月で売上約２倍？ 
県創業者支援資金・沖縄県融資制度、沖縄県機械類貸与制度を利用している方限定

沖縄県庁公式 

受けたアドバイスの中でも看板取付けや SNS

での宣伝は早速実行しました。無料で色々教え

てもらえて本当に良い制度だと思います。他の

人にもぜひオススメしたいですね。 

 

「ライバルが実は○○だった」、「お客さんから

実は○○に見えていた」など驚きの連続で、早

速メニューやお店を見直しました。報告書を元

にどんどん改善に取り組んでいます。 

新たな気づきがたくさんでした！。こんな制

度あるなんてスゴイです。「ビジョンの明確化」

を助言された際に、これまで従業員に伝わって

なかった事に改めて気づかされました。 

技術屋だったので営業・経営経験がなく、手探

り状態でしたが、顧客の心を掴む営業や PR 方

法等とても参考になります。専門家の方がしっ

かり寄り添ってくれるのでとても良いです。 


